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INFORME ENCUENTRO DE EMPRESARIOS

El dia viernes 30 de mayo a las 9:00 am tuvo lugar el desarrollo del encuentro
empresarial en el auditorio de la FACEA ubicado en la Universidad de Narifio.

La jornada inicié con una convocatoria temprana por parte del docente Carlos
Omar Ojeda, quien nos recomendo llegar antes de las 8:20 a.m. para estar
presentes con antelacion a la llegada de los empresarios. Siguiendo esta
indicacion, nuestro grupo de socios de aprendizaje (Karen Paz, Jesus Restrepo,
Juan Riascos) lleg6 al auditorio entre las 8:15 y las 8:30 de la mafiana,
ubicandonos en la zona izquierda del recinto, listos para participar activamente
en el evento.

El encuentro inicié formalmente a las 9:00 a.m. con la intervencion de la seforita
Maria Araujo, quien aporté desde su experiencia y vision profesional una
perspectiva clara sobre el papel de la motivacion, la oportunidad y la actitud en
el desarrollo empresarial.

A continuacion, tomé la palabra el sefior Alberto Jurado, un empresario pastuso
de origen humilde que compartié una historia de vida admirable. Proveniente de
una familia de once hermanos, comenzo6 su camino laboral como cotero y
trabajé durante once afios antes de poder fundar su primer emprendimiento: la
ferreteria José Alberto. Con 38 afios de trayectoria empresarial, enfatizoé la
importancia de la preparaciéon mental, académica y moral, y destacé la
capacidad de adaptacion frente a los cambios del entorno. La participacion de
sus hijas fue clave en el fortalecimiento de sus negocios. Actualmente también
lidera una empresa de acabados de construccion. En sus palabras: “Pasto no
legisla para los empresarios, por ende nos damos los medios; hay que trazarse
caminos y aprovechar la oportunidad de estudiar”.

Seguidamente, el sefior Francisco Erizaga, fundador y gerente de la empresa
“Mas Fruta”, compartié como su formacién en Comercio Internacional y
Mercadeo, sumada a una fuerte mentalidad empresarial, lo llevaron a crear su
primera empresa: Distribuciones CAFRA. Esta iniciativa surgié como un proyecto
académico que consistia en traer jamon desde Bogota en avion, vendiendo
productos como carne y pescado. Su paso como vendedor en una pequeiia
empresa de lacteos le permitié adquirir experiencia. Aunque emprendimientos
como una pizzeria y una heladeria enfrentaron dificultades, sus fracasos le
ensefaron que para montar un negocio es clave crear una marca solida y elegir
adecuadamente la ubicacion.

Posteriormente intervino el sefior Ricardo Salas, administrador de empresas
egresado en 2015 y fundador de la Industria Textil de Narifio S.A.S. Inici6 su



camino profesional realizando practicas en la empresa Chiracaba, pero al cabo
de un afilo como empleado decidid emprender. Comenzé comercializando frutas
y café hasta encontrarse con un comparero que fabricaba jeans. Asi empez6 a
producir camisas genéricas, y aunque cometio errores iniciales, logré una
primera venta exitosa. Posteriormente produjo 2000 polos blancas. Asi nacio la
marca MOPA, que une tejidos andinos con la moda contemporanea. Durante la
pandemia, su empresa fabricé tapabocas y luego se alié con Patprimo para
magquilar ropa. En palabras de Ricardo: “La falta de dinero no es excusa para
iniciar un emprendimiento”.

Después, Jussept, artista y empresario musical, inicid su presentacion
interpretando la cancion “Yo soy el cantante” de Héctor Lavoe. Con 12 afios de
experiencia en la masica, relatd su trayectoria desde presentaciones escolares,
su paso por la academia de guitarra y la fundacion de distintas bandas y
proyectos musicales. Alterno sus estudios de tecnologia electronica con
presentaciones musicales. Ganaba mas como musico por hora que en su trabajo
técnico mensual, lo cual lo motivé a capitalizarse y desarrollar proyectos como
“Serenatas por llamada”. Destac6 que una idea exitosa debe ser original,
innovadora y pensada para el consumo rapido, y remarcé la importancia de
identificar y potenciar los talentos.

El dltimo empresario en intervenir fue el sefior William Zambrano, representante
legal de Distrizam, empresa dedicada a la comercializacion de productos
desechables. Compartié su experiencia personal: aunque se gradué como
topografo, reconocio haberse equivocado de carrera. Inicié su empresa con la
venta de servilletas y un unico proveedor; hoy en dia, cuenta con mas de 57
proveedores a nivel nacional. Enfatizd que para emprender no solo se necesita
dinero, sino principalmente ideas, visién y compromiso.

Intervencion del docente Carlos Omar Ojeda:

Durante el encuentro, el profesor Carlos Omar compartié una anécdota
destacable sobre el estudiante Sebastian, quien realizé6 mdltiples visitas al
restaurante Mr. Pollo para intentar contactar al empresario Luis Chamorro.
Aunque no logro entrevistarlo, su perseverancia fue reconocida como ejemplo de
iniciativa y determinacion.

También intervino en la ronda de preguntas, recordandonos que el contador
publico tiene la capacidad de crear o desarrollar productos que mejoren la
calidad de vida de las personas. En sus palabras: “Gracias a la contaduria,
sabemos crear una empresa. Todo es ventas. En algin momento, de una u otra



manera, la caja registradora suena”. Insistio en la importancia de tener actitud
con fe.

Preguntas formuladas y respuestas destacadas:

Uno de nuestros compafieros, representante del grupo, plante¢ la siguiente
pregunta a los empresarios:

“Teniendo en cuenta que los negocios exitosos parten de las ventas, ¢en qué
areas consideran que se puede aplicar el emprendimiento en el ejercicio del
contador publico?”

Las respuestas fueron las siguientes:

e Maria Araujo: Destaco la importancia de la inmediatez, de saber
aprovechar el tiempo y de mantener una direccion clara en nuestras
metas.

e William Zambrano: Recalc6 que el compromiso y el sacrificio son
esenciales, y que los contadores son una parte fundamental en la
estructura tedrica de una empresa.

e Francisco Erizaga: Afirmo que, al crecer su empresa, fue necesario
contratar un contador. Aconsejo especializarse y seguir creciendo
profesionalmente.

e Ricardo Salas: Hizo énfasis en buscar un propdsito claro mas alla del
dinero, y en tener sentido de los objetivos.

e Sofia, publicista: Mencioné que los contadores pueden desempefiarse en
muchas areas y que lo importante es trabajar en algo que realmente
disfrutemos para evitar que el trabajo se vuelva tedioso.

Posteriormente, el estudiante Sebastian, proveniente de Cucuta, formulo la
siguiente pregunta:



“¢ Qué consejos nos pueden dar en el momento de iniciar un negocio?”
Las respuestas fueron:

e Ricardo Salas: Lo mas importante es testear la idea de negocio.

e Sofia: Es recomendable trabajar primero en una empresa relacionada con
el sector en el que se quiere emprender.

e Francisco Erizaga: Aunque pueda existir un choque cultural, lo importante
es arriesgarse.

e William Zambrano: Se necesita tener vision; primero se debe hacer
mercadeo, pero con una idea clara de lo que se quiere lograr.

e Maria Araujo: Subray0 la necesidad de innovar y de tener en cuenta el
valor real que el producto aporta al cliente.

Conclusion:

El encuentro empresarial fue una experiencia enriquecedora y motivadora. Nos
permitié escuchar de primera mano las historias de superacion, sacrificio,
creatividad e innovacion de empresarios que, desde diferentes sectores, han
logrado construir empresas exitosas en contextos dificiles. Aprendimos que el
emprendimiento no depende exclusivamente del capital, sino de la actitud, el
conocimiento, la constancia y la vision. Este tipo de espacios fortalecen nuestro
compromiso como estudiantes y futuros profesionales, recordandonos que
tenemos el potencial para generar impacto y aportar valor desde nuestras
disciplinas.



