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INTRODUCCION

El dia 28 de septiembre nosotros los estudiantes de la carrera de
administracion de empresas de la universidad de Narifio realizamos la visita
a la universidad politécnica estatal del Carchi en la cual desarrollamos
multiples actividades con el propdsito de ayudar a un estudiante de la upec
en el planteamiento sobre su tesis



DESARROLLO DE ACTIVIDAD EN CANVAS

En el momento que llegamos a la upec nos dirigimos a un salén en el cual
el docente encargado de la actividad nos dio las indicaciones para dar inicio
y desarrollo de la actividad. Luego, nos dividimos en diferentes grupos por
medio de una enumeracion aleatoria y nos correspondio el equipo No.10 a
cargo del estudiante Luis Rodriguez quien cursa el ultimo semestre de
administracién de empresas quien nos plante6 su idea de proyecto, la cual
era: un frigorifico en donde se puede encontrar variedad de productos,
entre los mas destacados pollo y carnes sazonadas.

Luego procedimos a desarrollar los ocho primeros segmentos del modelo
canvas entre los cuales estaban; segmento de clientes, propuesta de valor,
canales de comunicacion, relacion con los clientes, socios clave,
actividades clave y recursos clave, en conjunto todos estos puntos nos
ayudan a dar un buen desarrollo y consolidacion de la idea de negocio
(emprendimiento).



ENTREVISTA

Mediante una charla con el estudiante Luis Rodriguez, en donde nos
respondio las siguientes preguntas:

¢, Cual es tu nombre?

R/ Luis Rodriguez

¢En qué carrera estas?

R/ Administracién de empresas

¢ Qué semestre cursas?

R/ Me encuentro en ultimo semestre

¢, Cual es tu idea de negocio?

R/ Bueno mi idea de negocio es abrir un frigorifico en donde haya cosas
nuevas como carne y pollo sazonado

o comida facil y rapida de preparar

¢, Cuales crees que serian tus principales clientes?

R/ Pues yo creo que mis principales clientes serian amas de casa,
estudiantes y en general personas con poco tiempo.

¢ Qué crees que te diferenciara de la competencia?

R/ Yo diria que la buena atencién de mi negocio y la innovacion de mis
productos me diferencia de la competencia, ademas de incluir el servicio a
domicilio(delivery) y me hara ganar mas clientes y dinero

¢, Como promocionaras tu negocio?

R/ Yo diria que el buen manejo de redes sociales, marketing y la
presentacion del lugar.

¢, Con quién crees que deberias asociarte?

R/ Yo creo que con los distribuidores que necesito para comprar los
productos que voy a vender, también me debo asociar con el domiciliario.
¢ Qué crees que debes hacer para mantener tu negocio a flote?

R/ Pues yo debo estar activo con mi negocio y al pendiente para no tener
perdidas



CONCLUSIONES

En conclusién, aprendimos que para sacar un negocio a flote
debemos poner mucho empefio y actitud frente a las situaciones,
que permitan identificar las oportunidades y dificultades a la hora de
plantear un negocio.

Ser sistematicos y ordenados a la hora de plantear el negocio.

No improvisar e ir a lo seguro a la hora de desarrollar una idea
basandonos en la experiencia y en la observacion.
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